Stanowisko: Regionalny Menedzer Sprzedazy
/ Regionalna Menedzerka Sprzedazy
Region: warminsko-mazurski
Miejsce pracy: Bialystok

Zakres obowigzkow:
— pozyskiwanie nowych Klientéw i rozwijanie wspdtpracy z obecnymi,
— rozwdj sieci sprzedazy na powierzonym terenie,
— pozyskiwanie i prowadzenie inwestycji budowlanych — od projektu do realizacji,
— budowanie relacji z inwestorami, wykonawcami, projektantami i instalatorami,
— doradztwo handlowe i techniczne w zakresie produktéw firmy,
— realizacja planéw sprzedazowych i odpowiedzialno$é za wyniki na powierzonym terenie,
— wspotpraca przy akcjach promocyjnych i marketingowych,
— monitorowanie rynku, konkurencji i potrzeb Klientéw,
— raportowanie wynikéw pracy,
— reprezentowanie firmy podczas szkolen, targdéw i spotkan branzowych.

Wymagania:

— wyksztatcenie $rednie lub wyzsze,

— doswiadczenie w sprzedazy i wspdtpracy z klientami (hurtownie, firmy wykonawcze,
projektanci), mile widziane w branzy elektrotechnicznej,

- znajomos¢ rynku inwestycyjnego i dystrybucyjnego w regionie,

— umiejetnosé prowadzenia prezentacji handlowych i prezentowania produktéw,

— samodzielnos¢, dobra organizacja pracy i nastawienie na realizacje celéw,

— tatwos$¢ nawigzywania i budowania relacji biznesowych,

- znajomos¢ MS Office,

— gotowos¢ do pracy mobilnej,

— prawo jazdy kat. B.

Oferujemy:
— stabilne zatrudnienie na podstawie umowy o prace,
— atrakcyjne wynagrodzenie wraz z systemem premiowym uzaleznionym od wynikdw,
— niezbedne narzedzia pracy: samochdd stuzbowy, telefon, laptop,
— mozliwos¢ rozwoju zawodowego i podnoszenia kwalifikacji,
— prace w dynamicznie rozwijajgcej sie firmie o ugruntowanej pozycji na rynku,
— wsparcie merytoryczne oraz szkolenia produktowe i handlowe,
— realny wptyw na rozwdj sprzedazy i realizacje projektéw inwestycyjnych.

kod oferty: ko_42



